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  ¡¡IMPORTANTE!!


  No tienes los derechos de Reproducción o Reventa de este Producto.


  Este libro tiene © Todos los Derechos Reservados.


  Antes de venderlo, publicarlo en parte o en su totalidad, modificarlo o distribuirlo de cualquier forma, te recomiendo que consultes al autor, es la manera más sencilla de evitarte sorpresas desagradables que a nadie gustan.


  El autor no puede garantizarte que los resultados obtenidos por él mismo al aplicar las técnicas aquí descritas, vayan a ser los tuyos.


  Básicamente por dos motivos:


  Sólo tú sabes qué porcentaje de implicación aplicarás para implementar lo aprendido (a más implementación, más resultados).


  Aunque aplicaras en la misma medida que él, tampoco es garantía de obtención de las mismas ganancias, ya que incluso podrías obtener más, dependiendo de tus habilidades para desarrollar nuevas técnicas a partir de las aquí descritas.


  Aunque todas las precauciones se han tomado para verificar la exactitud de la información contenida en el presente documento, el autor y el editor no asumen ninguna responsabilidad por cualquier error u omisión. 


  No se asume responsabilidad por daños que puedan resultar del uso de la información que contiene.


  Así pues, buen trabajo y mejores Éxitos.
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  1-¿CÓMO VIVIR DE INTERNET Y GENERAR INGRESOS PASIVOS?


  Poder generar ingresos pasivos a través de Internet es uno de los estímulos más importantes cuando se desea ganar dinero online. 


  Al principio el enfoque es lo fundamental, una vez que el proyecto se haya creado y esté consolidado, es el momento de generar ingresos de manera automática.


  A continuación te contare qué son los ingresos pasivos y de qué forma puedes iniciar a generarlos de manera exitosa en tu nuevo camino.


  Te aseguro que vale la pena crear ingresos pasivos.
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  ¿Qué son y cómo generar ingresos pasivos?


  El ingreso pasivo es el valor producido de manera automática o sin que ocurra intervención directa de una persona. 


  Lo único que se debe considerar para generar ingresos pasivos es tener creada la fuente de la generación, que sería en este caso el producto o servicio. 


  Una vez esta fuente está creada, el proceso de ganar dinero online empieza a ocurrir de manera automática.


  Sin trucos ni magias. Es así de simple.


  Una vez que el proceso se encuentre completamente automatizado, no es necesario que intervengas, es decir, ya no debes poner tu empeño para mejorar el producto, o actualizarlo, ni resolver los problemas.


  Toda intervención de tu parte desaparece completamente. Seguramente te preguntarás por qué si parece algo tan fácil todas las personas no logran ganar dinero online de esta forma.


  La respuesta es simple, y es que las personas normalmente hacen lo que se les dice, y para que el esfuerzo y la competitividad sobresalgan el cambio y el pensar más allá de las órdenes es fundamental. Las personas no solo deben dedicarse a vivir o existir.


   


  Ideas para lograr vivir de Internet generando ingresos pasivos


  Sube videos a plataformas como YouTube acerca de tus viajes, conocimientos, gustos y habilidades. Lo importante de hacer esto para generar ingresos pasivos y vivir de Internet es que el contenido creado sea viral. Lo bueno es que al contar tus relatos personales no deberás esforzarte mucho.


  Sube fotos de alguna plataforma en Internet y cobra por los derechos cuando un usuario cualquiera las descargue. Es una excelente forma degenerar ingresos pasivos por su facilidad, además de que te divertirás.


   


  Otra opción interesante


  Escribe un libro electrónico y véndelo. Conocidos como los ebooks, esta herramienta es una manera que cada día se vuelve más común en el camino de generar ingresos pasivos para vivir de Internet.


  Si tienes algún conocimiento que te apasione y que consideres que las personas pueden disfrutarlo, escríbelo y ponlo en venta.
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  Tener un libro o varios te posiciona como un experto en tu nicho de mercado y seguro que ayudaras a las personas con tus conocimientos y no te preocupes si no eres escritor/a, ni sabes cómo hacer el libro, tan solo toma notas de lo que puedas aportar a la comunidad y encontraras cientos de expertos que te lo montaran y lo subirán a diferentes plataformas por muy bajo coste.


  Más adelante encontraras capítulos que hablo de la subcontratación.


  


  


  


  


   


  


  


   


  2-CONOCE LOS MISTERIOS DE INTERNET: POCA INVERSIÓN Y MÁXIMA RENTABILIDAD


  Para nadie es un secreto que Internet ha potenciado la posibilidad de establecer un negocio propio, por ello cada día se suman más personas al mundo del emprendimiento online.


  Se trata de una alternativa que, en comparación con un negocio físico, requiere muy poca inversión y si le pones dedicación te ofrecerá máxima rentabilidad.


  Sin embargo, no puedes hacerte un criterio propio si no conoces totalmente algo, por ello el propósito de este libro es darte a conocer los misterios de Internet  por los cuales debes iniciar cuanto antes un emprendimiento online y no cometer los errores que la mayoría y yo hemos pasado.
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  ¿Invertir poco y ganar mucho? Los secretos de Internet


  Si estás leyendo estas palabras seguramente tu empleo actual no te satisface y deseas un estilo de vida nuevo, donde puedas tener mayores libertades económicas y una mejor calidad en tu vida.


  Nunca antes había sido tan fácil emprender en Internet como hoy en día, gracias a un montón de herramientas y modelos de negocio que cada día se renuevan, reforzando a su vez la posibilidad de hacer tu propia empresa.


  Máxima rentabilidad y poca inversión son solo algunos de los secretos de Internet para ti y que te convertirán en una persona exitosa si pones toda tu dedicación.


   


  Razones para empezar a emprender online ahora


  Mayor accesibilidad


  El hecho de poder contar con Internet en cualquier momento no solo reducirá los costos al momento de iniciar tu negocio sino que te brindará mayores facilidades.


  Hace algunos años apenas era necesario tener conocimientos de programación para crear un sitio web; hoy en día solo necesitas diez minutos para hacerlo.


  Todo esto sin contar la posibilidad de acceder a millones de usuarios a través de dispositivos móviles con acceso a Internet, donde podrás compartir tus servicios y productos y conectarte con tu público en cualquier momento.


   


  Crecimiento constante


  Cada día Internet nos permite acceder a mejores servicios debido a la cantidad de personas conectadas en todo momento y a la necesidad de mejores productos para mejorar la calidad de vida del ser humano.


  Solo basta con buscar en Google cualquier cosa que necesites y aparecerán miles de opciones para ti.


   


  Mayor rentabilidad


  Imagina un negocio donde puedas obtener la máxima rentabilidad con poca inversión sin necesidad de estar todo el día trabajando.


  Pues bien, esta es una de las alternativas que ofrece la web, gracias al crecimiento tecnológico y sistemático de productos y servicios, accesibles al usuario en cualquier momento y desde cualquier lugar.


   


  Poca inversión


  Los costos que implica iniciar un negocio en Internet son los costos de abrir un sitio web, y ello no requiere de una inversión importante.


  Servicios de hosting, dominios, y creación del sitio web por parte de un programador y diseñador web es la inversión primordial para poner en marcha tu nuevo proyecto de vida.
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  3-AUTOMATIZA TUS INGRESOS TRABAJANDO DESDE CASA


  Trabajar desde casa es una alternativa que muchos desearían tener, no solo por la comodidad sino porque permite estar cerca de la familia, sobre todo para las madres y padres que desean compartir más tiempo con sus hijos y la verdad se está muy bien en casa sin que te mande nadie.


  Internet ha potenciado este hecho, no solo por las posibilidades de trabajo que nos ofrece, sino por la oportunidad cada vez más evidente de poder iniciar negocios rentables automatizados que nos generen ganancias pasivas, sin necesidad de estar pegados a la computadora todo el día. 


  Ya no se necesita cambiar tiempo por dinero a través de internet los ingresos llegan a todas las horas del día y todos los días de la semana, duermas, comas, descanses o trabajes.


  Automatiza tus ingresos con las ideas de negocio que te mostrare a continuación.
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  ¿Por qué automatizar tus ingresos con negocios rentables desde casa?


  La respuesta parece evidente, sin embargo, la importancia de iniciar negocios rentables desde casa que te permitan automatizar tus ganancias, radica en el hecho de que ganarás más dinero trabajando poco tiempo y desde la comodidad de tu escritorio en casa, o en el sillón de la sala. 


  Además, es una oportunidad increíble de lograr tu independencia económica, sin ataduras laborales ni horarios.


   


  Ideas para automatizar tus ingresos


  Educación online


  Actualmente muchas personas prefieren adquirir un libro o un curso a través de Internet, por las evidentes ventajas que esto representa en cuanto a tiempo y espacio. 


  Si tienes conocimientos sólidos y comprobables en algún área específica y sientes deseos de transmitirlos al mundo, automatiza tus ingresos creando un ebook o libro electrónico.


  Este tipo de productos se encuentran a cualquier hora del día los 365 días del año disponible en la web, por lo que las posibilidades de venta son altas. Si por el contrario, se te da fácil la oratoria, puedes probar haciendo un curso en video y venderlo en Internet.


   


  Creación y venta de aplicaciones móviles


  No es un secreto el hecho de que los Smartphone son el principal referente de tecnología móvil en la actualidad, por lo que uno de los negocios rentables que ha tenido más éxito es el de crear apps o aplicaciones para estos dispositivos y venderlas. 


  Si te consideras creativo y además eres un aficionado de la tecnología, existen muchos sitios en Internet que te enseñarán a hacerlo.


   


  Monta un blog y monetízalo con publicidad


  La idea es crear sitios web con temáticas interesantes hacia los cuales puedas atraer bastante tráfico y luego iniciar su monetización a través de programas de publicidad para ganar dinero desde casa. 


  Lo positivo de esta alternativa es que existen miles de tutoriales, videos e información relacionada al tema en Internet, que te ayudará en este proceso y mucho mejor si contactas con expertos en el tema, que te indican en los temas o subcontratas.


  Más adelante te comentare algunos capítulos sobre este tema ya que en Internet lo tienes todo, el problema es saber que escoger bien para navegar a los bancos de pesca en Internet.
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  4-CÓMO AUTOMATIZAR UN NEGOCIO ONLINE
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  La posibilidad de analizar los procesos de tu empresa y conocer estadísticas con respecto a los usuarios y la competencia, son algunas de las ventajas de automatizar un negocio. 


  Actualmente existen diversos software que permiten ejecutar esta tarea, sin embargo, la gran mayoría tienen costos elevados, siendo una opción inviable en muchos casos para los nuevos emprendedores.


  Si deseas automatizar las tareas dentro de tu negocio online, a continuación te digo cómo hacerlo sin gastar dinero y algunos tips sobre cómo automatizar.


   


  Herramientas gratuitas para automatizar un negocio online


  Si deseas automatizar un negocio sin perder el control y logrando que tu empresa crezca, existen una gran cantidad de herramientas online que te permitirán lograr este cometido y sentirte más cómodo con el manejo de tu negocio online.


  Se trata de novedosas aplicaciones que te mostrarán cómo automatizar las actividades más tediosas, para dedicarte a otros aspectos importantes del negocio.


  A continuación mis recomendaciones:


   


  PandaDock


  Es una herramienta altamente eficaz para tu negocio online que te permitirá ahorrar tiempo con respecto a la gestión de documentos. 


  Permite la creación, entrega y firma de documentos a través de su modalidad de firmas electrónicas y propuestas de organización.


  Es ideal para automatizar un negocio, gracias a que podrás conocer la cantidad de veces que un cliente revisa los documentos y el tiempo que tardan revisándolos.


   


  Slack


  Si buscas cómo automatizar un negocio online cuya bandeja de correo electrónico constantemente se encuentre repleta de correos, Slack es una opción que te podría resultar de gran ayuda. 


  Te permite racionalizar los emails y la comunicación con tu equipo de trabajo, ahorrándote mucho tiempo.


   


  Hootsuite


  Si las redes sociales de tu negocio online necesitan más tráfico pero no dispones del tiempo suficiente, esta herramienta te permitirá automatizar las publicaciones.


  Es un recurso compatible con más de 30 redes sociales, entre las que destacan Facebook, Twitter e Instagram. Además te da la posibilidad de identificar los influencers y crear campañas de marketing.


   


  InfusionSoft


  Si deseas elevar la posibilidad de conseguir ventas, ésta aplicación es para ti. 


  Por ejemplo, con ella es posible automatizar las campañas de email marketing, brindándote asistencia en relación al público al cual te diriges.


   


  Expensify


  Es una aplicación que te permitirá hacer monitoreo de tus gastos y generar informes automatizados de seguimiento de recibos y facturas para que los incluyas en tus archivos y bases de datos.
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  5-IMPORTANCIA DE CREAR UNA MARCA PERSONAL PARA NEGOCIOS ONLINE


  Iniciar un negocio propio desde casa es un alternativa ideal cuando no dispones del dinero para rentar un local, o cuando no tienes dinero suficiente para emprender un proyecto de mayor envergadura.


  Se trata de un modelo de negocio que ofrece muchas ventajas, ya que te permitirá disponer de tu tiempo en diversos horarios manejados según tu disponibilidad, trabajar en el lugar más cómodo y ahorrar dinero en gastos de transporte. 


  Empieza tu negocio desde la comodidad de tu hogar con los siguientes consejos.


   


  Recomendación para empezar un negocio propio desde casa


  Encuentra una idea de negocio propio


  Es importante desde el principio tomar en cuenta tus habilidades o experiencia, tus gustos e incluso hacer un pequeño estudio de mercado en donde te puedas ubicar una necesidad que desde casa puedas cubrir.


  Por ejemplo, si eres bailarina, una academia de baile sería una idea interesante para tu negocio propio. Si eres experto en algo puedes cobrar por asesorías o incluso dar clases particulares en casa; o si tu pasión son los niños, montar una guardería en casa te generaría buen dinero.


   


  Delimita y crea tu espacio de trabajo


  Luego de elegir y conocer el negocio propio para iniciar en tu hogar, el paso siguiente es elegir el espacio de la casa donde se llevarán y ubicaran todas las actividades de ese negocio.


  Empieza tu negocio convirtiendo tu habitación o tu garaje en oficina, y si necesitas un espacio más grande, organiza la casa de tal forma que puedas disponer de varios espacios sin afectar su orden. 


  Asegúrate de acondicionar el lugar con las mejores condiciones de iluminación y temperatura.


   


  Organiza el negocio


  Una vez definidos el negocio y el espacio para trabajar, debes continuar por encontrar todos los recursos o herramientas que te permitirán ser más eficiente con tu trabajo. 


  Silla, escritorio, ordenador, archivadores, teléfono, etc., todo depende del tipo de negocio propio que hayas elegido.


  Con respecto al trabajo, dale prioridad a la búsqueda de tu público objetivo, los horarios de trabajo de tu oficina, el estudio del mercado para definir precios, iniciar una página web del negocio, etc.


   


  Consigue clientes


  Es la etapa más importante cuando deseas poner en marcha el negocio, por lo que se recomienda iniciar contactando a tus familiares y amigos, invitándoles a probar tu producto o servicio y a correr la voz en caso de que les guste.


  La publicidad a través de volantes y folletos, publicaciones en diarios o darle promoción a tu página web a través de las redes sociales son herramientas de las que no puedes prescindir. 


  No dejes que te cuenten cómo es, simplemente empieza tu negocio con lo que tengas y con constancia verás resultados positivos.


  


  


  


  


   


  


  


   


  6-QUÉ ES LA IDENTIDAD DIGITAL Y SU IMPORTANCIA PARA LOS NEGOCIOS ONLINE


  La identidad digital es el rastro que cada internauta deja al interactuar en social media, bien sea con otros usuarios o a través de la generación de contenidos.


  Estar en la red, significa tener una representación de uno mismo que se construye a partir de aportes de textos, imágenes y vídeos en el mundo de la internet, pues la homogeneidad entre ambas identidades repercute en una vida más activa y un entramado social más consolidado.


  Por lo tanto, la identidad digital surge como consecuencia de la comunicación 2.0, donde cada vez la red está más presente en nosotros y viceversa.


   


  La identidad digital en la sociedad informacional
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  Actualmente, la capacidad de enviar y gestionar datos, aumenta el gran consumo informativo en empresas y comercios. 


  Así como también incrementa la cantidad de datos que un individuo genera, gestiona, edita o comparte cada día, por lo que se ha convertido un aspecto que  es muy difícil de calcular.


  Y es que ante la gran abundancia de información y de la sobreexposición a los demás, el sujeto queda desprotegido en la red.


  Se entiende como “identidad” al conjunto de rasgos propios de un individuo o de una población que los caracterizan frente a los demás, es decir, se refiere al individuo, pero no tiene sentido si éste no forma parte de un grupo social.


  La oferta actual de ocio/negocio, consumo cultural en internet, las aplicaciones electrónicas y los sitios de redes sociales construyen una estructura en la que se vive de forma "virtual"..


   


  La gestión de la identidad digital


  En una sociedad intensamente enfocada en la comunicación 2.0, la desinformación es uno de los peligros existentes que pueden incluir a un individuo en un sector en riesgo de exclusión social, fenómeno denominado brecha digital.


  Siendo esta la diferencia entre los que tienen acceso a las nuevas tecnologías y los que no, como un abismo entre el saber y la desinformación.


  Entre las nuevas competencias que el ciudadano del siglo XXI debe adquirir, está la competencia de gestionar eficazmente la propia identidad digital. 


   


  ¿Cómo se construye una?


  De forma activa, aportando textos, imágenes y vídeos a internet, además participando 100% en el mundo web 2.0.


  La identidad digital bien gestionada y homogénea con la identidad analógica no sólo tiene incidencia en una vida más activa, también tiende a consolidar un entramado social sólido fuera de internet.


  Sin embargo, la construcción de esta identidad virtual está necesariamente ligada al desarrollo de habilidades tecnológicas, informacionales y una actitud activa en la red, participativa, abierta y colaborativa a través de:


   


  Blogs.


  Microblogs.


  Páginas de noticias y sitios web.


  Redes sociales genéricas o especializadas.


  Textos, fotografías o vídeos en la red.


  El correo electrónico.


   


  En torno a esta gestión, muchas plataformas de social media no permiten que se muestren algunos datos del perfil para mantener privacidad en la información publicada, por ejemplo: Facebook brinda la posibilidad restringir el acceso a usuarios concretos o a grupos de usuarios mediante la configuración de cada perfil.


  Te dejamos una pequeña guía de identidad digital para aprender a distinguir esa técnica que tanto hace falta para destacar en un negocio online.


  


  


  


  


   


  


  


  7-CÓMO GESTIONAR EFICAZMENTE LA IDENTIDAD DIGITAL


  Se define como identidad digital al conjunto de rasgos que caracterizan a un individuo o colectivo en un sector tecnológico, además ésta se relaciona con otros entornos y es vista por todos de una forma subjetiva que determinará la reputación digital.


  Actualmente, el mundo gira en torno a las nuevas tecnologías, por lo que la homogeneidad de la identidad en internet repercute en una vida más activa y un entramado social más sólido.
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  Aspectos a tener en cuenta al construir una identidad digital


  Con la manifestación del internet y la denominada web 2.0, la cantidad de datos personales existentes en la red es muy elevada y ayuda a crear nuevas identidades personales en el entorno digital, la cuales pueden estar coincidiendo o no con las características que se pueden atribuir a una determinada persona en su vida fuera de la red.


  Elementos que se deben considerar al momento de construir una identidad digital en la web 2.0:


   


  Visibilidad


  Toda actividad que genera un individuo en la red constituye su visibilidad, que puede ser positiva o negativa. Ésta puede ser autoconstruida a partir de los posts de un blog, los mensajes de Twitter, los comentarios a vídeos y fotos, pero también puede ser fruto de referencias o comentarios de terceros.


  El impacto que tiene el ser visible en el mundo digital es medible, a partir del número de contactos y seguidores en ciertas actividades.


   


  Reputación


  La reputación recae en la opinión que otras personas tienen de un sujeto; sin embargo, la construcción de ésta también puede levantarla el propio interesado.


  No es lo mismo la opinión de una persona poco visible, que el punto de vista de una más notable, la cual difundirá sus juicios de manera más rápida y probablemente a su vez a usuarios también más visibles.


   


  Privacidad


  Ser consciente de la privacidad de los datos personales en internet, y del uso que se le puede dar a esos datos se convierte en parte importante para la gestión eficaz de la identidad digital.


  En cuanto a la protección de datos personales en estas redes, es necesario indicar que los usuarios exponen de forma voluntaria sus datos, pero no siempre son conscientes de la repercusión que este hecho puede tener, especialmente por el uso que un servicio 2.0 puede hacer de esta información brindándola a terceros.


   


  Recomendaciones para gestionar eficazmente la identidad digital


  La gestión de la identidad digital es una habilidad que hay que desarrollar a partir de una buena participación y empleo de la cultural de la empresa en la web.


  Se debe tener en cuenta una reflexión sobre las actividades a desarrollar y los objetivos a alcanzar en la actividad en el ciberespacio.


  Para ganar visibilidad y reputación, es fundamental especializarse y encontrar un tema, una forma de expresión o un canal concreto donde las propias aportaciones sean valoradas.


  Así como querer estar en todas partes, pues utilizar todas las herramientas de la red y tratar gran variedad de temas no es garantía de una buena reputación online.


  De forma general, es recomendable no aportar datos personales en la red o brindarlos en los entornos más seguros posibles y a personas conocidas.


  Aprende paso a paso a gestionar tu identidad digital de manera correcta.


   


  


  


  


  


   


  


  


   


  8-IDEAS DE NEGOCIO AUTOMATIZADO ¿FUNCIONAN?
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  Los negocios automatizados son aquellos que permiten obtener ingresos sin que esto requiera la presencia física de una persona, es decir, ingresos pasivos. 


  En otras palabras, se trata de una oportunidad de hacer dinero sin que tengas que esforzarte mucho para lograrlo.


  Si deseas ahorrar tiempo y ganar dinero sin mucha dedicación, los negocios automatizados son tu mejor opción. 


  Sólo deberás elegir el más adecuado pensando en tus habilidades y gustos, y poner en marcha una excelente forma de hacer dinero.


   


  ¿Es posible emprender negocios automatizados en Internet?


  Si te suena muy tentadora y prometedora la idea de los negocios automatizados como para ser ciertas, es momento de que comiences a creer.


  Pues se trata de una alternativa real que solamente requiere de una buena planificación y de conocer muy bien tus destrezas, ya que los dos modelos de negocio que te mostraremos en este artículo pueden ser construidos en base a tu experiencia o especialización en algún área.


  Por ejemplo, si te dedicas al diseño gráfico, la redacción de contenidos, la contabilidad, etc., las siguientes opciones son para ti.


   


  Formación (cursos y libros electrónicos)


  En el caso de los libros electrónicos o ebooks, se trata de un producto totalmente digital que puedes vender en Internet en cualquier momento. 


  Es uno de los modelos de negocios automatizados más implementados en la actualidad, por parte de profesionales y especialistas de diversos sectores que buscan transmitir sus conocimientos a través de esta práctica herramienta. Por ejemplo:


  Los mejores chefs escriben un libro de recetas y lo generan dinero por sus ventas en Internet mientras se dedican a las labores inherentes a su profesión.


  Con respecto a los cursos online, se trata de uno de los negocios automatizados más rentables, gracias a que cada día más las personas pasan más tiempo en Internet y buscan información relevante o que aporte valor a su rutina.


  Como hemos mencionado, lo más importante es que conozcas bien tus habilidades y sepas transmitirlas para tener efectividad con este tipo de negocios.


   


  Contestador en piloto automático.


  Se trata de uno de los negocios automatizados más usados en la actualidad. Requiere un poco de dedicación en un principio para establecer su configuración, sin embargo, una vez lo configures funciona sin necesidad de mantenimiento.


  Es un software que te da la posibilidad de cargar mensajes o correos electrónicos y enviarlos, a través de un sitio web que contiene un formulario y un link o enlace de respuesta automática.


  


  


  


  


   



  


  


   


  9-IDEAS DE NEGOCIOS RENTABLES CON POCAS HORAS DE TRABAJO
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  La mejor manera de hacer dinero sin descuidar otras responsabilidades importantes dentro de tu rutina diaria (trabajo, familia, etc.) es iniciar un negocio rentable con pocas horas de trabajo.


  Este tipo de negocios es ideal para madres solteras que no quieren descuidar a sus hijos, profesionales en su fase de retiro, estudiantes que deseen generar ingresos y en general, toda persona que quiera emprender un nuevo negocio y empezar a conseguir su independencia económica.


  El mayor beneficio de emprender un negocio rentable con pocas horas de trabajo es que no es necesario realizar un plan formal para el negocio ni requiere invertir mucho dinero.


  Gran parte de las ideas que te mostraremos a continuación, consisten en negocios que puedes establecer partiendo de tus conocimientos, destrezas y habilidades, por lo que si decides iniciar uno de ellos, puedes tener la garantía de que te vas a sentir muy bien mientras generas ingresos.


   


  Organizador/a de eventos


  Si eres un apasionado de la organización, eres responsable y sabes trabajar bajo presión, la organización de eventos es un negocio rentable donde invertirás pocas horas de trabajo, ya que existen numerosas plataformas en Internet que te permitirán ofrecer este servicio, ahorrándote la tarea de promocionarte.


   


  Técnico Informático


  Si lo tuyo son las computadoras, ésta es alternativa de negocio rentable para ti, donde no requerirás una inversión de tiempo importante y que te permitirá ofrecer tus servicios en la resolución de inconvenientes con software, virus, hardware, etc.


   


  Clases particulares


  Si te especializas en algún tema o área en específico y deseas invertir pocas horas de trabajo en un negocio que te brindará buen dinero extra, dictar clases particulares es lo tuyo.


  Puedes visitar a tus alumnos o recibirlos en casa, lo importante es que te sientas cómodo. En esta idea de negocio, también se pueden incluir las tutorías, sobre todo en el caso de estudiantes que estén preparando su tesis de grado y requieran un profesional que les asista.


   


  Fotógrafo para eventos especiales


  Bodas, matrimonios, bautizos, etc., son solo algunos de los eventos que requieren el buen ojo de un fotógrafo para capturar momentos especiales.


  Si tienes una cámara profesional y sabes de fotografía, esta alternativa puede resultar muy valiosa para ti, ya que podrás ganar dinero y solo invertirás las horas que dura el evento en el que trabajarás.


  


  


  


  


   



  


  


   


  10-IDEAS DE NEGOCIO CREATIVAS O INNOVADORAS ¿CUÁLES FUNCIONAN MEJOR?


  En muchas ocasiones la monotonía en el mercado y sus tendencias llevan a muchas personas a convertirse en emprendedores. 


  De hecho, una gran cantidad de empresas inician sus actividades buscando llenar un vacío o una necesidad no satisfecha, de la mano de personas creativas que buscan la innovación para generar mejores oportunidades de hacer dinero.


  Las ideas de negocio creativas van de la mano con ideas innovadoras, por ello te contaremos cuáles funcionan mejor.


  La creatividad no es otra cosa que la capacidad que tiene un individuo para crear “nuevas ideas” que generen soluciones auténticas. 


  Por su parte, la innovación consiste en generar un cambio con respecto a algún contexto, servicio, producto, etc.


  Cuando introducimos estos conceptos en las ideas de negocio, las ideas creativas y las ideas innovadoras surgen como una necesidad en un mundo donde la manera de hacer negocios y la economía se encuentra en constante cambio.
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  Las ideas de negocios creativas son recursos que nacen de la necesidad de propuestas diferentes a lo que normalmente se observa en los negocios. Una idea creativa consiste en asociar conceptos o modelos conocidos, y en el 97% de los casos llegan a tu mente cuando menos lo planificas: en el baño, antes de dormir o al despertar, bailando, etc.


  La manera más inteligente de atraer éstas buenas ideas es no caer en la rutina, es decir, no repetir las mismas acciones a diario. Cambia de apariencia, escucha diversos tipos de música, dibuja, libera la tensión con la risa, etc.


  Por su parte, las ideas de negocio innovadoras consisten en introducir nuevos servicios, conceptos o prácticas dentro del mercado, de forma tal que la productividad aumente y los clientes potenciales se sientan más atraídos hacia tu marca.


  Éste tipo de ideas son igualmente creativas y pueden surgir también en el momento menos esperado, sin embargo, su fuente de inspiración es la educación, las conferencias, la opinión de tus clientes o tus empleados, etc.


   


  ¿Cuál es la que mejor funciona?


  El mundo económico se encuentra en constante variación, sin embargo, las ideas creativas e innovadoras son un recurso del que ninguna empresa o emprendedor puede prescindir.


  Si tuviésemos que dar una opción, nos quedaríamos con la siguiente: todo negocio necesita de una idea creativa y además innovadora, que puede partir de un individuo, pero que debe tomar forma con un trabajo de equipo, constancia e inversión.


  Para obtener las mejores ideas de negocio debes atreverte a explorar el mercado, conocer las necesidades de las personas, y sobre todo, tener una buena organización dentro de tu equipo trabajo que te permitan ser el mejor en lo que haces.


  


  


  


  


   


  


  


   


  11-IDEAS DE NEGOCIOS AUTOMÁTICOS SIN INVERTIR MUCHO


  Los negocios automáticos son  ideas de negocios que surgen a raíz de las nuevas formas de vender en Internet, y de la necesidad de dedicar tiempo a varias actividades para generar dinero simultáneamente. 


  Por esta razón, se ha convertido en un modelo de negocios muy atractivo para los nuevos emprendedores, y en esta ocasión te daremos algunas ideas para que puedas poner en marcha el tuyo propio sin necesidad de invertir mucho dinero.


   


  Las mejores ideas de negocios automáticos sin mucha inversión


   


  Blog


  Se trata del negocio predilecto por los emprendedores dentro del mundo de los negocios automáticos. Tu inversión en un principio deberá dirigirse a la compra de un dominio y el pago del hosting. 


  Sin embargo no se trata de cualquier blog, debe ser un sitio que será destinado a la promoción de ofertas de productos de terceros, es decir, un blog de afiliados. 


  Si el contenido de tu web es de juegos, podras ofrecer membresías gratuitas en páginas de juegos o material exclusivo por suscripciones.


  Es una idea de negocios que te permitirá ganar comisiones sin problemas y te permitirá además ganar dinero por publicidad si logras que tu sitio genere bastante tráfico.


   


  Lista de afiliados.


  Una vez tengas claro cuál es tu público objetivo o el mercado al que deseas llegar, puedes crear un producto de valor para los usuarios que sea gratuito y que las personas descarguen a cambio de darte sus emails. 


  Posteriormente deberás dirigir el tráfico de esos usuarios a una página de captura, la cual solicitará el email de cada uno. 


  Deberás instalar un servicio de respuestas automáticas para enviar los enlaces de descarga de los productos gratuitos, siendo los servicios más recomendados Quick Sprout y OptinMonster.


   


  Cursos online


  Si te consideras un experto en algún tema esta es la mejor opción para ti. 


  Se trata de un modelo de negocios automáticos que te permitirá crear un curso o una conferencia sobre algún tema, que será evaluado y posteriormente publicado, pagándote un monto fijo por cada descarga que se haga de ese contenido.


   


  Ebooks


  Si consideras que tienes todo el conocimiento y las herramientas para escribir un libro electrónico, esta es la idea de negocios adecuada para ti. 


  Existe un sitio llamado Blurb.com que te brinda todos los recursos para la creación de este material, además de gestionar los pagos y encargarse del servicio de entrega, quedándose con un porcentaje mínimo de las ganancias.


   


  Ecommerce o servicios de ventas de productos por Internet


  Si tienes bienes o artículos que ya no uses y estén en buen estado, puedes comercializarlos mediante plataformas como eBay, o aprovechar los beneficios de sitios como Shopify que te brindarán todo lo necesario para comenzar tu negocio de ventas en la web, sobre todo si decides montar tu tienda online o Ecommerce.


  


  


  


  


   


  


  


   


  12-¿QUÉ ES LA SUBCONTRATACIÓN? CONOCE EL CONCEPTO Y APLÍCALO


  La subcontratación, también conocida por el anglicismo como "Outsourcing", se refiere al método que emplea una empresa para cederle recursos a otra sub empresa externa, que se encargará de administrar y manejar los departamentos indirectamente relacionados con su negocio para su correcto funcionamiento, en el marco de las normas establecidas.
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  El origen de la subcontratación y su concepto base


  El término de subcontratación comenzó a emplearse a comienzos de los años 90, cuando las empresas empezaron a surgir a nivel tecnológico y necesitaban más recursos y personal para abarcar todas las áreas de la empresa, como: el mantenimiento de las oficinas o establecer trato directo con la clientela.


  Muchas de estas compañías contrataban técnicos especializados en conseguir el personal necesario, para el buen funcionamiento de todas las áreas de sus empresas.


  Por ejemplo: una gran marca de computadoras podría abocarse solamente a manejar los precios de sus productos, pero contrataba a otra empresa con el propósito de que ésta se encargue de todos los demás aspectos que no estaban vinculadas a la venta de su producto principal.


   


  Características de la subcontratación y sus ventajas esenciales


  Todas las labores que realiza la empresa subcontratada son independientes y autónomas, pero siempre estará bajo la supervisión de la compañía que la contrató.


  Además, el manejo de dinero, la toma de ejecuciones e inversión de personal contratado para llevar a cabo actividades externas de la empresa, estarán en manos de la entidad empresarial subcontratada, lo que de denota una responsabilidad muy grande, dado a que ésta puede ocasionar la quiebra de la compañía que se hiso con sus servicios.


  Por otro lado, en el caso de los negocios online  también pueden verse en la necesidad de hacer una subcontratación.


  Sin embargo, es normal que en los inicios de un  emprendimiento virtual siempre se comience con una o dos personas llevando todo el peso de las tareas que pueden distribuirse entre varios individuos.


   


  Las subcontratación por internet y beneficios para empresas


  Una empresa de marketing online que se encargue de la redacción de artículos para un producto en específico, pudiera comenzar con un par de personas desarrollando el contenido textual del sitio web de la marca.


  Pero luego tendría no solo tendría que dedicarse a redactar y a publicar, sino también a promocionar y expandir esa información, distribuir los artículos, manejar redes sociales como Twitter, Facebook, Instagram, correos electrónicos etc.


  Todo eso quitaría un tiempo asombroso que impediría a la empresa de marketing digital (conformada por un par de personas) a concentrarse en otros aspectos primordiales.


  A veces por poco manejo de información, desconfianza o pensar que se puede con toda la responsabilidad de un negocio, no se recurre a la subcontratación de personal, lo que ocasiona un mayor estancamiento y hace que la producción disminuya considerablemente.


  


  


  


  


   


  


  


   


  13-¿PARA QUÉ SIRVE LA SUBCONTRATACIÓN?
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  La mayoría de estas compañías realizan la subcontratación por Internet, comienzan a laborar y dar marcha a su producto sin ningún tipo de personal, asumiendo toda la carga en los aspectos técnicos y principales con la presión que esa actividad supone.


  Cada vez surgen más empresas virtuales que están apenas sentando las bases de sus negocios.


   


  ¿Es necesaria la subcontratación por Internet para que surja tu empresa virtual?


  La subcontratación por internet sirve precisamente para disponer de otros empleados indirectos al negocio principal para que trabajen a tiempo completo o medio tiempo, o por pequeños contratos tipo encargos.


  De esta forma, es como la pequeña empresa por Internet contrata a un tercero para que lleve a cabo trabajos extras mediante un pago para la inversión del personal que ésta tendrá que disponer.


  Una vez que una pequeña empresa por Internet comience a generar ingresos y disponga de dinero suficiente, es necesaria la contratación de profesionales que puedan realizar las labores que se le encomienden.


  Aunque muchas veces la espera a generar ingresos de la empresa para la subcontratación en el campo digital y la velocidad de Internet se quedas atrás en relación a sus competidores, estoy convencido que la identidad digital de una empresa o marca es la parte más importante en cualquier negocio hoy en dia.


  Y siempre queda en segundo o tercer lugar en los presupuestos de las pequeñas empresas, piensan que con solo una web hecha por un buen programador hay suficiente y es un grave error, por esta razón es Importante hacer un estudio de un plan digital y ponerlo en marcha.


   


  Contar con un personal de apoyo es determinante 


  No es recomendable que el propietario de una empresa virtual o tenga su sección haga todo el trabajo, independientemente de que esté generando buenos ingresos, en algún momento necesitará de un personal de apoyo para ejecutar las labores inherentes al negocio.


  La subcontratación por internet es una buena opción para comenzar a contratar profesionales que realicen las tareas necesarias.


  Muchos propietarios evitan subcontratar personal para su negocio online, debido a que subestiman la importancia de algunas áreas para su negocio surja o porque tienden desconfianza de poner en manos de otros, labores que consideran saldrán mejor haciéndolas personalmente y es comprensible.


  Sin embargo de igual forma se subcontratan otros servicios o maquinaria o enseres se debe subcontratar a especialistas en la identidad digital de cada empresa o marca.


   


  ¿Cuándo comenzar a disponer de una subcontratación por Internet?


  Al apreciar ciertas señales en tu empresa o sección virtual es que será necesario emplear la subcontratación por internet, como por ejemplo:


   


  Cuando tu empresa requiera de un elemento y no puedas hacerlo de manera individual o te resulte muy difícil realizar la actividad,  debido a que también tienes que dedicarte al producto principal.


  Si percibes que estás haciendo una labor de manera incorrecta, la subcontratación por Internet de personal especializado puede sacarte de problemas.


  Cuando no se puede estar atento del correo y se colapsa de mensajes no leídos, o las llamadas suenan y no puedes contestarlas todas al mismo tiempo, no llegas a tiempo a citas de negocios. 


   


  Todos esos elementos aunque sean indirectos al producto principal son importantes para el buen desempeño de la empresa.


  A la vez cuando subcontratas especialistas aparecen nuevas fuentes de ingresos para tu empresa, como pueda ser pasarelas de pago, atención a tus clientes de forma automatizada, con presentaciones de productos, vídeo marketing conferencias, ofertas estratégicas incluso tu forma de trabajo o realización de productos, se comercia en producto digital.


  Es importante resaltar que si una persona pudiera realizar todas estas labores sin la necesidad de hacer una subcontratación por Internet, la carga sería demasiado grande para hacerla de forma diaria y no tendría tiempo para el descanso, así como estar con la familia o tener momentos de esparcimiento que son necesarios para la liberación de presión laboral y oxigenación del cerebro.
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  Tienes un río de petróleo en tus pies solo debes perforar.


  


  


  


  


   


  


  


   


  14-BENEFICIOS DE LA SUBCONTRATACIÓN POR INTERNET


  Cuando se disponga de recursos e incremento de los ingresos, todo ese panorama cambia, las visitas a las páginas de la empresa aumentan, el software que se usaba queda corto con la amplitud de tareas. 


  De manera que surge la necesidad de recurrir a la subcontratación por internet de personal tecnológico para que supervise todas las labores de una aplicación online más sólida para la empresa.


  En un comienzo, un negocio virtual pudo haber comenzado con una sola computadora, sin red interna de comunicación, pocas redes sociales, y un sistema de software básico y con ciertas carencias.
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  ¿Qué hacer antes de inclinarse por la subcontratación por internet?


  Los negocios que se enfoquen en la promoción, retención y trato directo con los clientes son los que necesariamente tienen que usar el recurso de la subcontratación por internet, sin embargo o contradictoria-mente son los que menos lo aplican, pues no desean ceder esas labores a ninguna otra persona.


  Es posible que sea verdad ya que es importante que los aspectos más esenciales del negocio sean manejados por el propietario de la empresa. 


  Para ello se deben delimitar las funciones principales de las secundarias en un negocio virtual, así como determinar cuál es la meta principal de la compañía, sus necesidades básicas de operatividad y otros aspectos técnicos.


   


  Beneficios de la subcontratación por internet


  Las oportunidades de contactar con nuevos elementos para el beneficio de la empresa es uno de los beneficios principales de la subcontratación por internet, ya que permite negociar con programadores creativos y especialistas en la administración de redes sociales y administración de información, sumando más valoración a la imagen que proyecta la empresa y su impacto digital.


   


  Otras bondades que ofrece la subcontratación por Internet:


  La confianza de los clientes aumenta


  Contando con un amplio prestigio en la empresa gracias a la implementación de la subcontratación para las labores secundarias de la empresa, se podrán realizar campañas más ambiciosas de promoción y marketing, contando además con el respaldo y la confiabilidad de los que clientes que hayas logrado hasta ahora.
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  El costo de producción disminuye considerablemente


  Mientras la propia empresa asuma todas las responsabilidades, los costos y los ingresos serán muy elevados, en cambio con la subcontratación de personal todo esto se reducirá y se controlará mucho más limitando los gastos.


  Esto se debe a que cada aspecto de la empresa está siendo monitoreado por personal especializado en su área, haciendo posible que la actividad sea más eficaz y con menos costos.


  A la vez hay que tener en cuenta los avances tecnológicos en cada área digital, por lo que se necesitan especialistas en cada area si la empresa quiere un crecimiento exponencial en la red.


  


  


  


  


   


  


  


   


  15-EJEMPLOS Y TIPOS DE SUBCONTRATACIÓN POR INTERNET


  Un panorama muy común en las grandes empresas de la actualidad es que deben estar en constante cambio, debido al incremento de la tecnología en todos los niveles.


  Todos los meses se inserta en el mercado un nuevo software con una mejoría en la aplicación de las herramientas, o solicitudes de empleo de personal altamente capacitado y profesional en el área que se requiera.
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  Ejemplos y tipos de subcontratación que debes conocer


  Las empresas pudieran variar incluso de producto principal o tener dos productos principales, diferenciando cada uno de los artículos y los tipos de promoción, pero siempre bajo la imagen de una misma marca o filial corporativa.


   


  Un ejemplo claro de subcontratación


  Por ejemplo: la marca Quicksilver cuenta con un personal encargado de diseñar ropa deportiva, pero realizar uno de los tipos de subcontratación para diseñar indumentaria para damas.


  En efecto, se recurre a este método con el propósito de contar con expertos en la materia, y de esta forma, complementar sus planes de promoción.


  En síntesis, la subcontratación de otra empresa ofrece ventajas de todo tipo, una de ellas es la de concentrarse exclusivamente en el producto principal y de mayor ganancia en ventas.


  Existen varios ejemplos y tipos de subcontratación por internet dependiendo de las necesidades e intereses que se tengan:


   


  Subcontratación de colocación


  Se aplica cuando un negocio alquila un espacio por fuera de su dirección oficial en la web, que esté destinado a los servidores y el mantenimiento constante de la información, intranet y el software usado por la empresa y su debida actualización.


   


  Subcontratación de Servidor gestionado


  Es una subcontratación donde la empresa principal cede todos los servidores web y de comunicación a otra sub empresa.


  Esto puede abarcar desde el simple manejo de las redes sociales, su actualización diaria y captación de usuarios, hasta el manejo de todo el software y hardware de la compañía que contrata.


  Existen 2 tipos de subcontratación por servidor gestionado:


   


  El sistema de “servidor compartido”, donde el negocio virtual comparte un espacio de su servidor con otros clientes de la empresa. Pero, la compañía principal mantiene el control de su software y hardware así como su información personal.


  Uno de los tipos de subcontratación por “servidor especializado”, que se aplica cuando la información, y los aspectos relacionados con el software y Hardware están depositados en Máquinas realizadas y preservadas exclusivamente para los requerimientos de los clientes.


   


  Vale destacar, que las actividades de la empresa subcontratada siempre deben estar supervisadas por el propietario directo de la compañía a fin de velar por el buen desenvolvimiento de su negocio.


  


  


  


  


   


  


  


   


  16-LA IMPORTANCIA DE UN COMMUNITY MANAGER PARA UNA ESTRATEGIA DE MARKETING


  Como en la civilización moderna una gran parte de la población maneja sus redes sociales, muchos mantienen la falsa afirmación de que las funciones propias de un Community Manager pueden ser ejercidas por cualquiera… nada más distinto a la realidad.


   


  ¿Por qué contar un Community Manager?


  La importancia de un Community Manager radica principalmente en las habilidades intrínsecas que debe tener la persona que maneje las redes sociales de cualquier empresa. Un gestor de social media debe ser capaz de manejar con creatividad y perspicacia un negocio a través de la web, mantener la atención de sus seguidores y además captar nuevos clientes.
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  Y es allí donde nos tropezamos con el interés común de cualquier negocio: los clientes. Es primordial recordar que el Community Manager será el conector entre una marca y sus consumidores, tan solo por eso vale la pena considerar lo elemental en torno al ejercicio de este oficio.


   


  Interacción marca-consumidor


  Para los clientes es vital que una empresa mantenga una atención personalizada y cercana ante cualquier situación o incidencia, incluso para cuando se tiene requerimientos sencillos, como por ejemplo, obtener alguna información sobre el producto.


  Por eso, cuando contamos con una persona encargada de este oficio y está totalmente en capacidad para responder con temple y conocimiento, es cuando marcamos la diferencia entre otras marcas que presiden de las funciones un Community Manager.


  Recordemos que la competencia es amplia y que los compradores suelen ser infieles cuando mantienen una relación poco provechosa con una marca, lo que es perfectamente ejercido por un gestor profesional de redes sociales.


   


  Ventajas de contar con un Community Manager


  Sin embargo, la importancia de un Community Manager no se estanca allí. Hay muchas otras ventajas que se obtienen al tratar con un profesional de las redes:


   


  Transmite de manera apropiada la filosofía de una empresa y logra que sea de interés para el consumidor.


  Mantiene una constancia con la promoción de la marca. Además, logra posicionarla y actualizarla con los temas de tendencia y de interés de su público.


  Fortalece las relaciones entre la empresa y sus consumidores. Asimismo, es un buen mediador en momento de crisis.


  Identifica oportunamente las oportunidades para un negocio.


  Integra a su comunidad y la invita a ser partícipe de los cambios o mejoras que pueda tener la empresa, lo que crea sentido de pertenencia.


  Define estrategias sociales funcionales en el mundo 2.0, para lograr acciones acertadas para dar a conocer la marca.


   


  ¿Aún te queda duda de la importancia de un Community Manager?
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  ¿Qué es un Community Manager? y su importancia en una estrategia de marketing


  Para muchos la profesión del momento es la del Community Manager y no es para menos: 


  El crecimiento acelerado de las redes sociales ha hecho necesario que las empresas interesadas en dar a conocer su marca, cuenten con el apoyo de una persona con habilidades y creatividad de para cumplir ese objetivo en el mundo 2.0.


   


  ¿Cuál es la tarea principal de un Community Manager?


  Social-media-manager


  Específicamente ¿qué es un Community Manager? Este es el experto que se encarga de gestionar, administrar y mantener la presencia de una marca en internet a través de las redes sociales.


  Sin embargo no es tan simple como abrir y manejar un perfil, requiere de un estudio del mercado, captar y mantener la atención del público, además de demostrar afinidad para establecer relaciones duraderas con los seguidores, fans y clientes potenciales.


  El por ello que no cualquiera puede realizar las funciones de un Community Manager. Aunque parezca sencillo a simple vista, nada más alejado de la realidad.


  Gestionar una marca requiere que una serie de habilidades y perspicacias para obtener los resultados esperados.


   


  Cualidades que debe poseer un Community Manager


  Las cualidades de un Community Manager  pueden que sean un poco obvias, pero no todos tienen por qué ser capaces de manejarlas: es necesario tener empatía, creatividad e ingenio al 1000%.


  También se debe ser sumamente intuitivo: saber de qué está hablando la gente, cual es el tema de moda, cuáles son los intereses de tu público.


  Una vez obtenido estos datos, hay transformarlos en ideas y elementos tangibles que capten la atención de objetivo sin que resulte demasiado evidente.


  Por si fuera poco, se requiere de una buena redacción, ortografía y sobretodo, paciencia para enfrentar los momentos de crisis, que en el internet no suelen ser pocos.


  Es por esto que las funciones de un Community Manager suelen ser ejercidas por personas tituladas en carreras de periodismo, publicidad y mercadeo, así como en diseño gráfico o relaciones públicas, ya que estas exigen grandes niveles de creatividad para realizar sus funciones.


   


  ¿Qué hacer si no eres un Community Manager de profesión?


  Si no eres un Community Manager de profesión, no te desampares: 


  La formación académica por si misma nunca llega a ser suficiente, también se requiere experiencia para realizar estas tareas y no desertar en el intento.


  Por ello, la mejor manera de empezar es trabajando en tu marca o perfiles personales.


  Si has notado que logras una gran interacción y te has convertido en una referencia seguramente triunfarás en la realidad de los Community Manager.


   


  5 consejos para conectar más usuarios en redes sociales


  En el mundo de los negocios online es cada vez más frecuente encontrarse con el debate acerca de cuál es la forma idónea para conectar más usuarios a través de las redes sociales. 


  ¿Es posible vender o conseguir actividad aceptable para un negocio destinando recursos a ellos o simplemente se deben seguir estrategias como las acciones branding que te vinculen de mejor forma con los usuarios y los servicios de atención al cliente actuales? 


  En esta ocasión te daremos la respuesta a través de algunos consejos.
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  ¿Cómo conectar más usuarios mediantes las redes sociales y lograr el éxito?


  No todo el mundo es consciente de la importancia que tienen las redes sociales para la evolución y el éxito de los negocios online.


  De hecho, actualmente se cuenta con una oportunidad sin precedentes que permite utilizar las redes sociales como instrumento para establecer un contacto primario y luego continuar el proceso de venta a través de formas más tradicionales de contacto con el cliente como el correo electrónico o el teléfono.


   


  Escucha conversaciones importantes


  Puedes usar una herramienta como Hootsuite para crear alertas de tu empresa en las redes sociales. 


  Una vez logrado esto, puedes monitorear conversaciones relacionadas con tu marca, de la competencia o simplemente que se relacionen con tus productos para conseguir clientes potenciales para tu negocio online.


   


  Coloca visibles tus datos offline en tus redes sociales


  Algunas personas no se sienten cómodas tomando decisiones sobre compras en redes sociales. 


  Si poseen acceso a información offline, tendrás la oportunidad de atraerlos fácilmente a tu negocio online.


   


  Campañas (Social ads)


  Una alternativa que puedes probar son las campañas de “coste por clic” en Facebook, Twitter o LinkedIn. 


  En el caso de determinados productos como cursos en línea funciona de buena manera para conseguir leads válidos.


   


  Ofrece algo a cambio de un simple registro


  Puedes ofrecer información relevante para el usuario a través de una guía o ebook.


  Lo cierto es que si esta información tiene relación con tu producto, los usuarios te dejarán su dirección de correo electrónico y tus oportunidades de venta reales aumentarán de manera rápida.


   


  Establece promociones en tus redes sociales y crea contenido viral para tu negocio online 


  El hecho de contar con promociones representa una de las estrategias que mejor funciona. Ya sea con concursos, regalos o descuentos, estos incentivos llevan al usuario a interactuar con tu empresa. En el caso del contenido viral, es necesario que sea información atractiva y relevante. Te aseguramos que tus clientes potenciales aumentarán.


   


  


  


  


  


   


  


  


  17-TÉCNICAS DE VENTA PARA LOGRAR MÁS CONVERSIONES EN TUS CAMPAÑAS ONLINE


  Existen diversas técnicas que permiten aumentar las conversiones en tus campañas online y por ende aumentar las ventas de tu negocio o marca. 


  Cada día se hace más necesario tener conocimiento de la información que les interesa a tus usuarios y tus clientes potenciales.


  Olvida la imagen de personas que solo consumen tu producto a través de Internet, ya que lo que vale aquí es comprender que todo se trata de ley de oferta y demanda, necesidades del consumidor y tu habilidad de estimular a la compra a tus usuarios.
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  Técnicas infalibles para lograr que más personas se conviertan con tus campañas online


  Optimiza tu publicidad


  Si te encuentras experimentando con tu inversión en publicidad, la recomendación para que la campañas online sea más efectiva es variar constantemente tus ofertas y emplear las palabras claves para hacerte con un lugar excepcional en el mercado.


  Una de las formas más efectivas para atraer visitantes es con el uso de Google AdWords para que tu negocio online aparezca en Google cuando la persona busque la palabra clave que previamente debes definir.


  Luego de publicitar en Google, hazlo en Facebook. Existen casos en los que con una inversión de 60 dólares, las ganancias han ascendido a los 1000 dólares. Se trata de una alternativa que no debes pasar por alto para tu negocio online.


   


  Estudia el mercado y anticípate a tus futuras ventas


  Si tienes capacidad para ampliar tu catálogo de productos lo primero que debes hacer es evaluar la demanda dentro del mercado y definir si merece la pena la inversión. Lograrlo depende de una buena investigación de palabras clave, tendencias en redes sociales, o validación geográfica.


  Por ejemplo, si consideras la venta de más de un artículo, crea páginas para cada uno de ellos, con buena imagen y un texto apropiado en tu tienda o negocio online. Posteriormente evalúa aquellos que se encuentren en estatus “no disponible” y observa cuáles reciben la mayor atención en cuanto a los pedidos o solicitudes. El que tenga mayor atención es el que debes vender.


   


  Mejora tus campañas online por email


  No es suficiente tener una larga lista de correos electrónicos en tu poder si no les envías información constantemente. Una opción puede ser enviar un mensaje de bienvenida al momento de que tu cliente se suscriba. Este tipo de mensajes poseen la tasa más alta de conversión que estrategia o campañas online pueda ofrecer.


  


  


  


  


   


  


  


   


  18-¿QUÉ SON Y CÓMO GENERAR INGRESOS PASIVOS?


  Poder generar ingresos pasivos a través de Internet es uno de los estímulos más importantes cuando se desea ganar dinero online. Al principio el enfoque es lo fundamental, pero luego de que el proyecto se haya creado y esté consolidado, es el momento de generar ingresos de manera automática.
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  A continuación te contaremos qué son los ingresos pasivos y de qué forma puedes iniciar a generarlos de manera exitosa en tu nuevo camino.


  El ingreso pasivo es el valor producido de manera automática o sin que ocurra intervención directa de una persona. Lo único que se debe considerar para generar ingresos pasivos es tener creada la fuente de la generación, que sería en este caso el producto o servicio. Una vez esta fuente está creada, el proceso de ganar dinero online empieza a ocurrir de manera automática.


   


  Sin trucos ni magias. Es así de simple.


  Una vez que el proceso se encuentre completamente automatizado, no es necesario que intervengas, es decir, ya no debes poner tu empeño para mejorar el producto, o actualizarlo, ni resolver los problemas.


  Toda intervención de tu parte desaparece completamente. Seguramente te preguntarás por qué si parece algo tan fácil, no logran todas las personas ganar dinero online de esta forma.


  La respuesta es simple, es que las personas normalmente hacen lo que se les dice y para que el esfuerzo y la competitividad sobresalgan del cambio es fundamental pensar más allá de las órdenes. Las personas no solo deben dedicarse a vivir o existir.


   


  Ideas para lograr vivir de Internet generando ingresos pasivos


   


  Sube videos a plataformas como YouTube acerca de tus viajes, conocimientos, gustos y habilidades. Lo importante de hacer esto para generar ingresos pasivos y vivir de Internet es que el contenido creado sea viral. Lo bueno es que al contar tus relatos personales no deberás esforzarte mucho.


  Sube fotos de alguna plataforma en Internet y cobra por los derechos cuando un usuario cualquiera las descargue. Es una excelente forma de generar ingresos pasivos por su facilidad, además de que te divertirás.


  Distribución de tarjetas de crédito, productos digitales de otras personas, tener tienda online, distribuir publicidad, encuestas,  


  Escribe un libro electrónico y véndelo. Conocidos como los ebooks, esta herramienta es una manera que cada día se vuelve más común en el camino de generar ingresos pasivos para vivir de Internet.


  Si tienes algún conocimiento que te apasione y que consideres que las personas pueden disfrutarlo, escríbelo y ponlo en venta y todos tenemos algo que necesita saber otra persona y las personas buscan información en Internet y la pagan. 


  Lo importante es empezar un día, ya que a medida que te conocen, abres relaciones y con ellas nuevas oportunidades.


   


  Hay un infinito de posibilidades para utilizar y explotar en internet, busca a un buen guía o mentor que te indique y adelante,  todo son ventajas en la red.


  


  


  


  


   


  


  


   


  19-IMPORTANCIA DE UN SITIO WEB PROPIO PARA CONSEGUIR VENTAS EN INTERNET


  En un mundo donde actualmente Internet es la plataforma comunicativa más importante, contar con un sitio web propio para conseguir ventas es fundamental y primordial.


  El emblemático Bill Gates dijo una vez que los negocios se clasificaban en dos tipos: 


  Los que tenían presencia en Internet y los que no tenían. 


  En esta oportunidad te explicaremos las razones que sustentan la importancia de contar con esta herramienta para conseguir ventas en internet.
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  ¿Por qué es importante tener un sitio web propio para conseguir ventas en Internet?


   


  Es tu principal carta de presentación


  Se trata de una herramienta imprescindible para lograr más ventas online. Y más allá de eso, será tu verdadera cara ante promotores, clientes, proveedores, empleados y socios.


  Le da una mejor imagen a tu empresa


  Cuando cuentas con un sitio web propio con buenas actualizaciones, adaptado a la realidad actual y muy fácil de manejar, tu empresa potenciará su imagen innovadora, profesional y resaltará los aspectos formales del sector de la economía al cual te dedicas.


   


  Te convierte en experto 


  Si dispones de una presencia propia en Internet a través de un sitio web tus clientes actuales y los potenciales tendrán una visión positiva de tu empresa o negocio, al verla como experta, profesional o formal en el sector en el que te desenvuelves.


   


  Aumento de los clientes potenciales


  Internet ha potenciado de tal forma las comunicaciones a nivel global, que actualmente no existen fronteras en la era digital.


  Por ello tu negocio puede expandirse a nivel geográfico en el mapa mundial y estar disponible para los usuarios todos los días del año a cualquier hora.


   


  Catálogo de productos online


  Es una de las formas más fáciles de mostrar tus productos y servicios, generando interacción constante entre los usuarios y tu negocio.


   


  Mejora la comunicación


  En este sentido, la mejora de la comunicación se da entre la empresa y el cliente. Tanto los clientes potenciales como actuales pueden disfrutar de ello debido a que Internet proporciona la inmediatez y la interactividad ideal para lograrlo.


   


  Mejores oportunidades de negocio


  El hecho de que puedas interactuar con los clientes abrirá las posibilidades de tu negocio a las nuevas ideas, el mejoramiento continuo, nuevos contactos para el negocio y sobre todo, nuevas ventas.


  Para construir tu sitio se recomienda contar con la ayuda de un profesional que optimice tus posibilidades de ser más funcional para tus clientes.


  Cualquier persona puede hacer un blog, es sencillo, encontraras información abundante en google y you tuve, el contratiempo está en saber cómo será la planificación del blog y a que publico objetivo se dirige, así como su optimización para que sea un blog que venda y atraiga visitas.


  Y esto no se consigue con un buen diseño, por eso antes de tomar una decisión consulta con algún experto en marketing y ventas a través de un blog, seguro que ganaras dinero y no tendrás que empezar de nuevo tu blog a mitad del camino.


   


  El día a día de un marketer online: Trabajo y constancia


  El trabajo diario de un marketer online o especialista en ventas por internet es uno de los más demandados en la actualidad debido a la situación económica a nivel global, que a su vez ha incentivado cada vez más a las personas a emprender y ser independientes en el campo laboral dentro de internet.


  Una de las ventajas de ser un marketer freelance es el hecho de poder trabajar desde casa, ya que además de ser productivos en su zona de confort, permite una forma de organización en función prioridades individuales y tiempo.
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  La lucha interna del marketer online, día a día


  En muchos casos, a pesar de que un marketer online suele trabajar desde casa no está exento de contar con la figura de varios jefes. 


  En este sentido su lucha interior es aún más grande porque deberás investigar con intensidad a la competencia y de esta manera siempre tener satisfechos a tus clientes.


  Entre las actividades más importantes desempeñadas por los vendedores online durante un día normal del trabajo destacan las siguientes:


  Levantarse, desayunar, asearse, informarse acerca de las últimas noticias en tu periódico online o red social preferida. La conclusión es que tengas tiempo para hacer todo lo importante.


  Los viernes son sagrados para un marketer online. Después de una semana de responsabilidades y estrés laboral llega el momento del disfrute y el escape. Salir con los amigos, la pareja o la familia, o incluso para dedicarse un tiempo a solas y hacer lo que más le guste.


  El marketer online por lo general calcula bien sus tiempos para cocinar y el tiempo que emplea en comer y hacer la digestión. De esta forma obtiene mejores rendimientos y se enfoca directamente en cumplir con sus obligaciones.


  Tomar café o té es una medida casi obligada cuando te dedicas a una profesión freelance como la de las ventas online.


  Planificar la productividad del día es una de las tareas más importantes de un vendedor online freelance, apuntando las expectativas en función de cada realidad.


  Siempre sucede que el tiempo se hace corto. En este caso lo mejor que puede hacer un marketer es aceptar que cometió errores y comenzar de nuevo.


  El día a día de un marketer online debe prepararse también en función de saber decir “No” cuando se debe.


  A veces la rutina diaria de un vendedor online se debate entre dos tareas. Por ejemplo, si redacta para un blog, la mitad del tiempo se empleará en buscar un título pegajoso, y la otra mitad en cuestionarse a sí mismo como escritor.


  Es un trabajo como otro con las mismas obligaciones o más ya que es tu negocio, la ventaja es que trabajas desde casa y las ganancias no tienen limite, también es un trabajo que no se ve y las personas piensan que es tocar unas teclas, cuando subcontrates o trabajes con tu frelance respeta y bendice su trabajo pues te hará ganar mucho dinero.


  


  


  


  


   


  


  


   


  20-INCREMENTA LAS VENTAS ONLINE A TRAVÉS DE COPYWRITING 


  El copywriting es básicamente una manera de escribir para lograr influir en determinado público. 


  Esta es una herramienta que resulta fundamental en el mundo de las ventas online, debido a que se puede conseguir desde que hagan clics en tu sitio, hasta concretar las ventas de tus productos. 


  Si tienes una tienda online que ofrece productos de calidad y quieres aumentar las ventas, en esta ocasión te explicaremos sobre el uso del copywriting.
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  Las razones por las que debes hacer uso del copywriting


  Existen muchas razones en el mundo de las ventas online para implementar el copywriting. Las principales son las siguientes:


  Te ayudará a convertir seguidores o lectores de tus redes sociales en clientes de tu negocio.


  Te permite influir en la decisión final de tus clientes potenciales.


  Puedes enganchar o atrapar al lector y conseguir su atención.


  Podrás establecer un vínculo más fuerte entre el lector y tu marca.


  Conseguirás aumentar tu tráfico.


  El crecimiento de las ventas online actualmente es inminente. 


  De allí parte la importancia de optimizar y alimentar la descripción de tus productos y los servicios para SEO y para los lectores que ante todo buscan diferenciar entre tus productos y los de tu principal competencia.


   


  Claves para describir exitosamente tus productos


  Una buena forma de hacer uso del copywriting son los titulares convincentes para seccionar tu contenido. Si las personas no se sienten atraídas por el titular difícilmente verán el contenido final.


  Piensa tus títulos en función de atraer al usuario.


  Centra toda la atención en los beneficios de tu servicio o producto.


  Investiga quién es tu audiencia, cuáles son sus intereses y cuál es la presencia que tiene en Internet.


  No te limites a usar botones que llamen a la acción. Es importante complementar este aspecto con la redacción de frases que influyan e inviten al usuario a la interacción.


  Crea un buen texto introductorio, de esta forma lograrás que las personas sigan leyendo. No importa la cantidad de palabras siempre y cuando logres mantener la atención del usuario en tu texto.


  Repite las palabras más importantes de tu negocio sin aburrir.


  Destaca con negritas las palabras más importantes de tu contenido sin ser monótono.


  Utiliza la emoción en tus palabras para vincularte con los usuarios.


  Destaca los beneficios de tu producto pero de manera creativa.


  Escribe con claridad para que todo usuario te pueda comprender


  


  


  


  


   


  


  


   


  21-LAS MEJORES ESTRATEGIAS DE REDES SOCIALES PARA CONSEGUIR CLIENTES


  La ventaja más fuerte que ofrecen las redes sociales para las ventas online radica en las recomendaciones entre los usuarios. 


  De hecho, esa es la diferencia principal entre tener un comercio en Internet y un comercio que tenga presencia en redes sociales.


  La principal recomendación para vender es generar ante todo un flujo de contactos y de recomendaciones en todas las redes en las que tengas presencia. 


  ¿Cómo lograrlo? Simplemente presentando productos en oferta y de exclusividad a tus seguidores.


   


  Estrategias para lograr ventas en redes sociales
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  Recomendaciones de usuarios


  Al tratarse de la principal fortaleza de las redes sociales para las ventas online, su clave radica en ofrecer algo distinto a lo que la competencia ofrece. 


  Ofrece información que le interese al usuario, con productos exclusivos para seguidores, o precios más económicos.


   


  Atreverse a dar el primer paso


  Lo esencial es comenzar y hacerlo rápido. No necesitas ser un experto en ventas online para utilizar las redes sociales. 


  Crea una nueva cuenta y plantéate el objetivo de publicar contenido. Recuerda que nada va a pasar si no empiezas a buscarlo.


   


  Haz publicaciones frecuentemente y mantén el ritmo


  No existe una fórmula de publicaciones que te impida publicar contenido de forma avasallante. 


  Esta estrategia es vital al principio, debido a que necesitas ganar seguidores y tu manera más sencilla de llamar la atención es publicando frecuentemente. 


  A medida que el negocio crezca esta realidad puede cambiar.


   


  Conviértete en el principal especialista de tu sitio


  Solo publica contenido con el que te sientas realmente cómodo y domines, y que por ende te haga ver como un experto en tu red social.


  Proporciona información sobre lo que conoces y sabes sobre lo que tu negocio ofrece. Brinda consejos e ideas sobre cómo hacerlo o no hacerlo, qué atributos lo convierten en el mejor, recomendaciones, etc. 


  Por ejemplo, si trabajas en una tintorería, publica todo lo que se debe saber sobre limpieza de ropa, eliminar suciedad de telas, etc.


   


  Entiende el negocio a nivel global


  Es conocido que las redes sociales tienen alcance mundial. Esto es una ventaja para las ventas online, ya que en principio deseas la atención de quien sea.


  Este hecho hará que al publicar contenido interesante y variado, personas de diversos países puedan compartirlo y ampliar tu alcance hacia los clientes potenciales.


  Utiliza contenido variado: vídeos, fotos, blogs, artículos de interés, etc., son algunas de las formas de contenido que puedes publicar.


  Se trata de la manera más fácil y rápida para conseguir clientes. De hecho, si compartes el contenido de tu competencia o expertos, ganarás a los clientes que los siguen a ellos en las redes.


  Desde mi experiencia, lo mejor es contactar con expertos o personas con experiencia en los negocios online y dejarte guiar por ellos ahorraras tiempo y dinero.


  Puedes escribir a contact@antoniozambrano.com y te pondremos en contacto con los mejores en cada campo.


  


  


  


  


   


  


  


   


  22-MARKETING AUDIOVISUAL: VIDEOS RESALTANDO LAS VENTAJAS DEL PRODUCTO


  Para nadie es un secreto que gracias al progresivo avance de las redes sociales, la demanda de contenido audiovisual por parte de los usuarios es cada vez mayor.


  Esta situación exige una adaptación por parte de las empresas en relación a sus estrategias de marketing. 


  El video es quizá la herramienta más potente como estrategia digital en las empresas, por ello en esta ocasión te contamos sobre el marketing audiovisual y cómo puedes sacarle provecho para tus ventas.
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  La verdadera fortaleza del marketing audiovisual


  Se podrían dar muchas cifras para demostrar la verdadera potencialidad del marketing digital. Sin embargo, solo diremos lo siguiente: un video es capaz de generar hasta un 403% más de tráfico en Internet que el tráfico que genera el contenido textual o de imágenes. 


  Entre las principales funciones del contenido en cuanto a la estrategia de marketing audiovisual de una compañía, destacan las siguientes:


  Informar sobre las características de un producto antes de la compra.


  Explicar sobre el funcionamiento de determinado producto.


  Fidelizar al cliente mostrándole todos los componentes del negocio, incluyendo un tour virtual.


  Adaptar las estrategias de marketing audiovisual para que sean compatibles con cualquier dispositivo móvil.


  El vídeo proporciona un mejoramiento en el conocimiento que se tiene sobre determinado producto o servicio. 


  Es posible afirmar incluso que el vídeo es tan poderoso como herramienta de ventas online, que su uso y funcionalidad no es exclusiva de grandes empresas y compañías, ya que actualmente existen muchas herramientas para grabar y editar vídeos a través de las cuales las pequeñas y medianas empresas pueden obtener resultados exitosos.


  Sin embargo, siempre será recomendable obtener asesoramiento de un profesional para la planificación de una buena estrategia de marketing audiovisual. 


  En cuanto a la difusión también se trata de algo sumamente sencillo, debido a que Internet proporciona excelentes medios para lograrlo, desde plataformas audiovisuales hasta las redes sociales o los blogs. 


  Una buena estrategia aplicada a tu vídeo, de seguro tendrás éxito en tus ventas.


   


  ¿Dónde resulta más efectivo el marketing audiovisual?


  En el caso de los correos electrónicos, esta vía permite convertir a los newsletters en información atractiva para los usuarios.


  Mediante las redes sociales u otras plataformas se pueden obtener altos niveles de eficiencia.


  En tu sitio web o en tu blog resulta bastante exitoso, debido a que este contenido mejora enormemente el posicionamiento del sitio en los principales buscadores.


  En cualquier evento, seminario, charla, etc., en los que se busque establecer vínculos comerciales con la audiencia.


  


  


  


  


   


  


  


   


  23-CÓMO HACER QUE TU MARCA PERSONAL LOGRE SUS PRIMERAS VENTAS


  [image: ]


   


  Aspectos importantes para que tu marca personal venda en Ecommerce


  El primer reto de una tienda online nueva es alcanzar sus primeras ventas. Para ello, es indispensable hacer que tu marca personal en línea atraiga tráfico de usuarios y así comenzar a vender por Internet.


   


  Aprende a incrementar tus ventas gracias a la marca personal


  Para lograr que tu marca personal genere sus primeras ventas a través de su tienda online, se aconseja seguir los siguientes pasos y aumentarás las posibilidades de éxito:


   


  Busca la ayuda de amigos y familiares


  Ellos podrán respaldarte compartiendo el perfil de tu tienda por medio de sus cuentas de redes sociales, incluso pueden contarle a sus amistades acerca de los productos que ofrece la empresa y cómo se obtienen por esta vía. 


  Si aplicas esta estrategia, es muy posible que algunos amigos de tus familiares sean tus primeros clientes.


  Por otro lado, el lanzamiento de tu marca personal en línea puede ser la oportunidad de realizar tu primera campaña de E-mail Marketing, que debe ir dirigida a aquellas personas que conozcas, emitiendo un comunicado de tu tienda de forma profesional.


   


  Redes sociales


  El uso de estas plataformas será de gran ayuda para dar a conocer tu tienda. 


  La mayoría de estos establecimientos virtuales tienen la opción de integrarlas con Facebook, Instagram y Twitter, haciendo que tus amigos o seguidores compren los artículos desde tu página, además a través de tus cuentas de redes sociales podrás interactuar con tus potenciales clientes.


   


  Sorteos


  Son una manera llamativa de hacer que las personas conozcan tu marca personal o tu tienda, ocasionando que logres nuevos seguidores, incluso puedes lograr tus primeras ventas.


  Para tener éxito con los sorteos, las redes sociales son las herramientas que más te pueden ayudar, debido a que puedes dar a conocer tu negocio a una gran cantidad de personas y hacer que el premio sea una grata experiencia para el ganador, quien podría convertirse en un futuro comprador o cliente.


   


  Herramientas de marketing online


  Una opción para optimizar el posicionamiento de tu marca personal en internet es desarrollar una campaña de Google AdWords. 


  También tienes la alternativa de efectuar una campaña de Facebook Ads, que te brindará la posibilidad de generar una mejor segmentación del público con el objetivo de llevar usuarios interesados en tu producto a  tu tienda online.


   


  Tu tienda física también es útil


  Si realmente quieres lograr tus primeras ventas, ten en cuenta que a través de la tienda física puedes invitar a tus clientes a visitar el establecimiento online y detallar todos los beneficios que suponen comprar por este medio.


  En síntesis, podrás usar este espacio y promocionar la tienda virtual de tumarca personal, colocando la dirección en afiches, tarjetas, en el mostrador, entre otros lugares.


  


  


  


  


   


  


  


   


  24-POR QUÉ CREAR UNA MARCA PERSONAL Y SU IMPORTANCIA EN EL MARKETING


  Es importante la construcción de una marca personal para lograr diferenciarse de la competencia y fortalecer el valor de la empresa como una entidad profesional.  De esta forma tendrás más posibilidades de obtener mayores ingresos.


  El sector empresarial es extremadamente competitivo, esto implica que si deseas consolidar tu negocio en el mercado, tendrás que destacar ante miles de empresas que ofrecen productos o servicios similares a los que brindas.


   


  [image: ]


   


  Importancia de crear una marca personal para negocios online


  Una marca personal es la huella que deja tu negocio en los consumidores, incluso en la competencia, en efecto, se trata de la imagen que perciben los demás de tu compañía.


  Por otro lado, la función que tiene en las empresas modernas es imprescindible para el funcionamiento correcto del sistema de economía de mercado.


  En síntesis, la utilización adecuada de las marcas es uno de los aspectos primordiales para el éxito de las empresas dentro de este sistema.


   


  Beneficios de una marca personal para las empresas 


  La construcción de una marca personal adecuada supone una serie de  beneficios para las empresas, como:


   


  Diferenciarse de los demás


  Te permitirá ser diferente del resto de las compañías que poseen un perfil semejante al de tu negocio.


  Actualmente, las entidades empresariales tienen presencia en la web, ofrecen servicios especializados y aplican estrategias de posicionamiento. Por ello, tu compañía tiene que ser distinta o de lo contrario fracasará.


   


  Visibilidad antes los clientes


  Una marca personal que sobresalga ante el resto es crucial para consolidarte como un servicio profesional de referencia para los clientes.


   


  Posicionarte como un negocio fiable en el mercado


  Este es otro de los beneficios para las empresas, ya que construir una marca personal de notoriedad hará que los consumidores observen tu negocio como un ente referente en el mercado, lo que te permitirá captar y fidelizar clientes.


   


  Pasar a ser la demanda y no la oferta


  Tendrás la posibilidad de consolidar tu negocio del lado de la demanda, es decir, si ya no eres un de las empresas que se les ‘vende’ a los consumidores, como ya está posicionada en el mercado y ha creado un nombre reconocido, ahora serán los clientes quienes buscarán obtener tu servicio o producto.


  Por último, otro beneficio es que se puede obtener más ingresos, pues cuando la empresa ostenta un valor diferencial ante la competencia, tu marca personal funge como un activo que aumenta su valor y te proporciona una ventaja competitiva.


  Eso significa que podrás exigir mejores condiciones que otros negocios similares que no son notorios.


   


  “Ser el Nº1 o del Montón”


   


  Gracias a todo el equipo y las personas que me acompañan en esta maravillosa industria de los negocios online, sin ellos no hubiera sido posible haber escrito este libro.


  Gracias a ti por llegar hasta aquí, para mí ha sido un placer escribir “La vuelta online en 80 días. La ruta de los negocios digitales” te pueda ayudar a ti y a muchas personas que consigan los sueños a través de las redes uniendo ideas.


   


  No dudes un momento para que te ayude en tu negocio online y escribe a 


  contac@antoniozambrano.com


   


  Si te ha gustado Este Ebook, dame un like en mi fanpage:


  https://www.facebook.com/antoniozambranointernetmarketer/ 


   


  Visita: http://www.antoniozambrano.com


   


   


  Antonio Zambrano


  De herrero a los negocios digitales.
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